Hacia una revolucion productiva®

La revolucién productiva ecuatoriana, que pareceria serd uno de los puntos estratégicos
hacia donde dirigira la atencidn, si es reelegido, el Presidente Rafael Correa; debe ir mas
alld de la intensificacion de la explotacion de recursos naturales no renovables
vinculados a la generacion de energia —petréleo y gas natural- y a la mineria.

Si la revolucién productiva se queda en ese tipo de acciones ortodoxas dificilmente se
construiran, pensando en el largo plazo, las verdaderas bases de una matriz de la
produccion caracterizada por nuevos bienes y/o servicios, en donde la sofisticacion de
su contenido, producto de la inversion de recursos en tecnologia e investigacion
aplicada a la produccion, sea el elemento diferenciador que, a la postre, permita que
nuestros productos sean competitivos no sélo en el mercado nacional, sino v,
principalmente, en el mercado internacional.

Para lograr una revolucién productiva “integrada”, ademas de trabajar en la
sofisticacion productiva de bienes y/o servicios de mayor valor agregado, sera
fundamental la consideracién del tejido empresarial nacional como un sistema,
compuesto de una serie de subsistemas a los que se tiende a denominar “cadenas
productivas”. Dentro de estas cadenas, para los que hemos venido estudiando al sector
productivo nacional por varios afios, las micro, pequefias y medianas empresas —
MIPYME- juegan un rol muy importante desde la dptica del nimero de establecimientos
y, principalmente, del servicio interrelacionado que cumplen, junto con las grandes
empresas, a la hora de producir un determinado bien y/o servicio que es demandado por
el consumidor nacional y/o internacional.

Como podemos observar, la transformacién eficaz y eficiente del aparato productivo
nacional se lograra, solamente, si lo empezamos a ver como un conjunto de partes en
donde cada una ellas, independientemente de su tamafio —micro, pequefias, medianas o
grandes empresas-, cumplen una determinada funcién estratégica. De ahi que no sera
una estrategia correcta aquella que trate de dividir al tejido empresarial en actores
buenos o malos, simplemente, por el tamafio productivo que poseen.

Lo que si debemos aclarar es que el apoyo del gobierno a través de servicios financieros
y no financieros se debe enfocar, en mayor grado, a aquellas empresas que
normalmente, por su menor tamafio, lo tienden a requerir en sus fases de nacimiento y
consolidacién productiva —-muchos paises asiaticos, como el caso japonés, han actuado
de esa forma-.

Esa ayuda estatal, para que surta los efectos que todos esperamos, deberd ir
acomparfiada, como ya lo sefialamos, de un enfoque integrador y no de division de
actores; es decir de un enfoque en donde se busque, méas bien, la construccion de
espacios en donde de forma inclusiva, transparente y equitativa las empresas, de
diferente tamario, se unan y como un solo pufiado salgan a competir motivadas por la
consecucion de ese objetivo nacional que a todos nos interesa se alcance: “incrementar
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la produccion y el empleo del pais”; eso si soportado sobre los principios de una
verdadera responsabilidad social.

Ademas de acciones orientadas a juntar los esfuerzos productivos, entre empresas de
diferente tamafio, es fundamental trazar un plan dirigido a dar respuesta al cdmo
mejorar el clima nacional de negocios e inversiones; ya que, como sucede en cualquier
pais del mundo, todas las empresas necesitan de reglas del juego claras y permanentes a
la hora de invertir recursos en nuevos negocios y/o en el mejoramiento de aquellos que
los venian impulsando.



